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BIENVENUE
Bienvenue dans votre guide essentiel pour préparer
efficacement la vente de votre propriété.

Je me présente Sonia Rose Courtier immobilier,
cumulant 20 ans d'expérience. Passionnée, j'ai
consacré ma carrière à guider mes clients à travers le
processus de vente pour que chacune d’elle soient une
réussite.  

À travers ce guide, je partage avec vous des stratégies
éprouvées pour maximiser l'attrait de votre propriété et
séduire les acheteurs dès le premier regard, assurant
ainsi une transaction avantageuse et rapide. 
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Le succès de la vente de votre maison dépend en partie de
l’impression que les acheteurs potentiels en auront en la
visitant. Sa mise en valeur revêt donc d’une importance
primordiale. 

Une foule d’éléments peuvent contribuer à vous faire obtenir
le meilleur prix possible pour votre propriété. Certains
d’entre eux entraînent des frais, mais ceux-ci pourront
probablement être récupérés au moment de la vente de votre
maison.
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Avant de mettre votre maison sur le marché, pour maximiser
l'attrait de votre propriété, il est également important que
l’état générale extérieure de votre propriété soit soigné.
Commencez par effectuer les réparations nécessaires.

Extérieur : L’état général de l’extérieur de la maison, y
compris les gouttières, le garage, le gazon, et les haies. En
hiver, l’entrée doit être déneigée et l'état de la porte
principale, est d’une importance cruciale, car elle constitue la
première impression que l'on a en pénétrant dans l’espace
intérieur, elle reflète souvent le style et l’état général de la
maison.

PRÉPAREZ SOIGNEUSEMENT VOTRE
PROPRIÉTÉ



Créez une ambiance accueillante pour susciter une première
impression positive, car celle-ci peut jouer un rôle crucial dans la
décision d'achat des potentiels acheteurs. Une première impression
positive peut influencer la décision d'achat, alors investissez du
temps dans la mise en scène pour valoriser votre bien. 

Ambiance : L’éclairage approprié, dans toutes les pièces. 
L'allumage d'un feu dans la cheminée s’il y a lieu, l'ouverture des
rideaux pour laisser entrer la lumière naturelle. 

Cuisine : La propreté générale de la cuisine. 

Salles de bains : La propreté et la brillance des salles de bains.
L’état des joints autour de la baignoire. 

PRÉPAREZ SOIGNEUSEMENT VOTRE
PROPRIÉTÉ
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Avant de fixer le prix de votre propriété, effectuez une
évaluation approfondie de la valeur de votre propriété en
considérant les tendances du marché local. Optez pour un
prix compétitif pour attirer des acheteurs sérieux tout en
restant réaliste. 

Préparez vous à négocier, mais demeurez conscient de la
valeur réelle de votre bien afin de garantir une transaction
équitable et favorable.

FIXEZ UN PRIX RÉALISTE ET COMPÉTITIF
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Thank You

PRÉPAREZ TOUS LES DOCUMENTS REQUIS

Avant la mise en vente, assurez-vous d'avoir tous les documents
essentiels à porter de la main, cela inclus :

Titres de propriété
Certificat de localisation ( à renouveler après 10 ans ) 
Les factures de rénovations
Les rapports d’expertise effectuée sur votre propriété 
Taxes municipales et scolaires

La transparence documentaire est cruciale, renforçant la
confiance des acheteurs potentiels et simplifiant le processus de
vente en fournissant toutes les informations nécessaires pour
une transaction en toute légalité et clarté. 
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Thank You

OPTIMISEZ LA VISIBILITÉ DE VOTRE
PROPRIÉTÉ

Afin d’optimiser la visibilité de votre propriété proposé à la
vente, adopter une stratégie de marketing efficace. Diffusez
votre propriété sur des plateformes en ligne , exploitez les
réseaux sociaux et collaborez avec des agences
immobilières. 

Assurez-vous que les photos de votre propriété sont de
qualité, les descriptions sont détaillées, et maintenez une
présence diversifiée pour maximiser l'exposition de votre
propriété, touchant ainsi un large public intéressé par l'achat
d’une propriété.
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SOYEZ FLEXIBLE LORS DE LA
NÉGOCIATION

Lors de la négociation, adoptez une attitude ouverte et
flexible. Soyez prêt à discuter du prix et des conditions de
vente, recherchant des solutions mutuellement bénéfiques.

L'approche coopérative facilite une transaction harmonieuse,
favorisant la satisfaction de toutes les parties impliquées. En
restant flexible, vous augmentez les chances d'aboutir à un
accord qui répond aux besoins de l'acheteur tout en
préservant vos propres intérêts.
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FRAIS DE VENTE

Il faut prévoir quelques dépenses complémentaires à
l’occasion de la vente d’une propriété, afin de défrayer
certaines opérations qui sont à la charge du vendeur. Vous
retrouverez ci-dessous la liste des principales dépenses à
prévoir :

Notaire ( frais de radiation par exemple )
Acquittement de l’hypothèque
Ajustement des taxes foncières
Nouveau certificat de localisation ( si plus de 10 ans )
Rapport de pyrite ( si demandé )
Rétribution du courtier immobilier
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Prêt à transformer la vente de votre maison en une réussite
exceptionnelle ? 

En suivant les conseils et les étapes décrites dans ce guide, vous serez
bien équipé pour vendre votre maison avec succès et conclure une
transaction satisfaisante pour toutes les parties impliquées.

N'attendez plus pour faire de votre maison la prochaine
vente réussie sur le marché. Pour un accompagnement
personnalisé et des conseils d'experts, contactez moi. Avec 20 ans
d’expérience en courtage immobilier, je vous assure de vous aider avec
le meilleur service possible !

Ensemble, atteignons le meilleur résultat pour votre vente.

CONCLUSION
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M O N  S I T E  W E B

https://soniarose.ca/

