Vendre Votre Propriété : Un Processus
Transparent et Efficace

Ce document présente les services de courtage immobilier que je propose pour vous accompagner dans la vente de
votre propriété. Je vous guiderai a chaque étape du processus, de |I'évaluation précise de votre bien jusqu'a la signature
de l'acte de vente, en veillant a ce que vos intéréts soient toujours protégés et que la transaction se déroule de maniére

fluide et profitable.

@ par Karine Labrecque Courtier immobilier



Avantages de Faire Affaire Avec un Courtier
Immobilier

1 Expertise duMarché

Un courtier immobilier posséde une connaissance
approfondie du marché immobilier local. Il est en
mesure d'évaluer votre propriété avec précision, en
tenant compte des tendances actuelles et des prix
comparables, pour vous assurer d'obtenir le
meilleur prix possible.

3 Négociation Efficace

Un courtier immobilier est un négociateur
expérimenté qui défend vos intéréts et s'assure
d'obtenir les meilleures conditions de vente

possibles.

Réseau Etendu

Grace a son réseau étendu d'acheteurs potentiels
et de professionnels de I'immobilier, un courtier
peut maximiser la visibilité de votre propriété et

accélérer le processus de vente.

Gestion des Démarches Administratives

De la préparation des documents a la signature de
I'acte de vente, un courtier gére toutes les
démarches administratives, vous évitant ainsi des
tracas et du temps précieux.



Evaluation Précise de Votre
Bien

L'évaluation est la premiére étape cruciale pour maximiser la valeur de
votre propriété. Je réalise une évaluation approfondie en tenant compte de
plusieurs facteurs clés, notamment:

e Lalocalisation du bien et son environnement immédiat (transports,
commerces, écoles, etc.)

e Lasuperficie habitable, le nombre de piéces et la configuration des
espaces

o L'état général du bien, les rénovations récentes et les travaux

nécessaires

e Lacomparaison avec les propriétés similaires vendues récemment dans
le secteur

Je vous fournirai un rapport détaillé avec une estimation juste et objective

de la valeur marchande de votre propriété.




Stratégie de Marketing Personnalisée

Pour maximiser les chances de vente et attirer un large éventail d'acheteurs potentiels, j'élabore une stratégie de

marketing personnalisée qui s'adapte aux caractéristiques uniques de votre propriété et aux conditions du marché
immobilier local. Cette stratégie peutinclure:

e Lacréation d'une fiche descriptive attractive et compléte de votre propriété, mettant en valeur ses atouts et ses
caractéristiques

e Ladiffusion d'annonces immobilieres ciblées sur les plateformes en ligne
e L'organisation de visites libres et de visites privées pour les acheteurs potentiels
e Lamise en place d'un plan de communication stratégique pour maintenir I'intérét et promouvoir votre propriété

Je m'engage a utiliser des outils de marketing performants pour garantir une visibilité maximale de votre propriété
aupres des acheteurs potentiels.



Photographe professionnel,
Visite virtuelle et Drone

Je fais affaire avec les meilleurs photographes professionnels pour nous
assurer le meilleur des résultat. De plus, une visite virtuelle immersive est
disponible pour donner aux acheteurs potentiels une expérience des plus
réaliste. Des photos aériennes peuvent méme étre envisagées afin de

permettre une vue d'ensemble du secteur.



Organisation de Visites et de
Présentations Efficaces

L'organisation de visites et de présentations efficaces est essentielle pour
créer une bonne premiéere impression et générer de l'intérét chez les
acheteurs potentiels. J'assure une gestion professionnelle des visites en

veillant a:

e Planifier les visites a des moments convenables pour les acheteurs
potentiels et pour vous

e Préparer la propriété pour les visites en la rendant propre, ordonnée et

accueillante

e Présenter la propriété de maniere informative et convaincante, en
mettant en avant ses atouts et en répondant aux questions des

acheteurs

e Gérer les interactions avec les acheteurs potentiels de maniere

courtoise et professionnelle

Mon objectif est de créer une expérience positive pour les acheteurs

potentiels et de maximiser les chances de trouver un acheteur qualifié.




Négociation des Meilleures Conditions de
Vente

Je possede une solide expérience en matiere de négociation et je suis capable de vous guider et de vous représenter
efficacement tout au long du processus de négociation. Je veille a ce que vos intéréts soient toujours protégés et que

vous obteniez les meilleures conditions de vente possibles. Cela comprend:

e L'analyse des offres regues pour identifier les meilleures options
e Lanégociation du prix de vente, des conditions de paiement et des modalités de la transaction

e Laprotection de vos intéréts face aux demandes et aux négociations des acheteurs potentiels

Je suis a I'écoute de vos besoins et de vos objectifs et je suis déterminé a obtenir un résultat qui vous satisfait

pleinement.



Gestion des Démarches
Administratives

La vente d'une propriété implique un certain nombre de démarches
administratives complexes et fastidieuses. Je gere ces démarches avec
expertise et professionnalisme, en veillant a ce que toutes les formalités
soient respectées dans les délais impartis. Cela comprend :

e Lapréparation des documents nécessaires a la vente

e Lacoordination avec les notaires et les autres professionnels impliqués

dans la transaction

e Le suivides démarches administratives et le respect des

réglementations en vigueur

Je vous soulage du stress et de la complexité des démarches
administratives, vous permettant de vous concentrer sur les aspects qui
sont les plus importants pour vous.



Communication Réguliere sur I'Avancement
de la Vente

Je vous tiendrai informé de I'avancement de la vente a chaque étape du processus. Je vous fournirai des mises a jour
réguliéres entre autre sur:

e Le nombre de visites et les comptes rendus
e Lesoffresavenir
e L'évolution des négociations et des conditions de vente

e Lesprochaines étapes a venir dans le processus de vente

Je suis disponible pour répondre a vos questions et pour vous fournir des conseils et des informations supplémentaires
a tout moment.



Suivi Personnalisé jusqu'a la
Conclusion de la Transaction

Je vous accompagne jusqu'a la conclusion de la transaction et je m'assure
que tout se déroule en douceur et en toute transparence. Je suis disponible
pour répondre a vos questions et vous fournir des conseils méme apres la
signature de l'acte de vente. Mon objectif est de vous fournir une
expérience de vente positive et une tranquillité d'esprit tout au long du
processus.




Témoignages Clients

Service exceptionnel

" Jai fait appel aux services de
Karine pour la vente de ma
maison et I'achat d'une nouvelle
propriété. Dans les 2 cas, j'ai eu
droit a un service hors pair de sa
part. Elle estd'un
professionnalisme exemplaire,
trés a lI'écoute de mes besoins. Je
la recommande sans aucune

hésitation!"

Transparente et proactive

« Merci a notre agente Karine
pour son service incroyable, mais
aussi pour sa disponibilité et sa
gentillesse sans limite. Karine est
une femme professionnelle,
transparente et proactive.
Travailler avec elle c’est du plaisir
garanti dans le plus grand
respect. »

Humaine et a I'écoute

« Nous avons tellement apprécié
notre expérience avec Karine!
Elle a su nous guider a travers le
marché fluctuant actuel avec
brio! A la fois a I'écoute et
tellement humaine, elle ne nous a
jamais brusqué et s'est adapté a
nos besoins! Sa sensibilité face a
notre situation est ce qui a fait

toute la différence. »

KARINE
= LABRECQUE

COURTIER IMMOBILIER RESIDENTIEL

514 464-1264
karinelabrecque.com




& RE/MAX Québec

(N

Le programme Tranquilli-T pour une paix d'esprit | RE/MAX Qué...

b il Le programme Tranquilli-T de RE/MAX Québec. Un programme pour vous

Tranquilli-T

protéger, un programme pour votre tranquillité.

Je comprends l'importance pour mes clients de se sentir bien protégés. C'est pourquoi en plus de souscrire a une

assurance responsabilité professionnelle https://farciq.com/, en tant que courtier RE/MAX je vous offre une

tranquillité d'esprit supplémentaire. Etant courtier adhérant au programme TranquiliT, exclusif 3 RE/MAX, je suis fiére
de dire que j'offre a tous mes clients vendeurs et acheteurs une paix d'esprit supplémentaire! Vous pouvez compter sur
moi pour vous offrir des services fiables et encadrés, tout en étant protégé en cas d'imprévus.


https://www.remax-quebec.com/fr/tranquilli-t
https://farciq.com/

