
Cтратегия продаж в низкий сезон



О компании DigitalWill

• DigitalWill специализируется на отельном маркетинге и 
увеличении продаж для отелей.

• Организатор Национальной отельно-маркетинговой
конференции www.hotelcof.ru

• Первые в России организовали совместную 
конференцию с Google про отельный маркетинг

• Проводит специализированные вебинары и 
конференции на тему отельного маркетинга

• Профессиональные отельные журналы и интернет 
СМИ регулярно публикуют экспертные мнения 
специалистов DigitalWill











Как быть с низким сезоном?



Два варианта

1. Мы были готовы к нему

2. Мы были не готовы к нему



Мы готовы

1. Мы понимаем кто наша аудитория

2. Есть пакеты и другие 
спецпредложения

3. Есть контакт с аудиторией

Что делаем?

Мы даем хорошее предложение нашей 
подготовленной аудитории.



Мы не готовы

1. Спешно ищем всех подряд

2. Тратим бюджеты на рекламу 

3. Часто, бюджеты больше, чем 
необходимо

Сани готовим летом, телегу зимой



Что же делать?

1. Быстро формируем предложение 
гостям

2. Основа WOW эффект 

3. Информирование постоянных гостей

4. Запуск акций и конкурсов в соцсетях4. Запуск акций и конкурсов в соцсетях

5. Запуск контекстной рекламы










