
Bewertung
des Objektes

Prüfung der
Verwertungs-
möglichkeiten

Auftrags-
erteilung

Vermarktungs-
konzept

Gespräche mit
vorgemerkten

Kunden

Exposé-
erstellung und

Versand

Präsentation
im Shop-

Schaufenster

Direkt-
marketing
Aktionen

Präsentation
im Internet

Aufstellung
eines Verkaufs-

schildes

Insertion im
Grund Genug

Insertion in
internationalen

Medien

Insertion in
lokalen Medien

Besichtigungen

Persönliche
Gespräche mit
dem Verkäufer

Gesprächs-
berichte an den

Verkäufer

Besichtigungs-
berichte an den

Verkäufer

Vorbereitung
des Options-

vertrages

Verkaufsver-
handlungen

Bonitätskon-
trolle von poten-
ziellen Käufern

Beurkundung

Betreuung und
Kontakt zum

Verkäufer

Übergabe-
service

Betreuung des
Käufers im

neuen Objekt

Ihre Immobilie

Präsentation im
Objektkatalog

Cross Selling
über E&V

International


